Det viktigaste om Nordifa AB

Nordifa AB har, precis som övriga textilföretag i Halmstad, sina rötter in den maskinfilttillverkning som med olika ägarkonstellationer funnits i Halmstad ända sedan mitten av 1800-talet. Dagens Nordifa knoppades av från Nordiska Maskinfilt Aktiebolaget/”Nordiskafilt”/ och blev ett självständigt bolag år 1974. Några år tidigare köptes Nordiskafilt av Albany International. 

Nordifas nuvarande ägare, familjen Bornefalk från Varberg, köpte delar av Nordifagruppen i slutet av år 2000 och har sedan dess genom en rad olika insatser förvandlat Nordifa i Halmstad till ett snabbt växande företag med verksamhet inom flera utvecklingsbara affärsområden.

Vad är unikt med Nordifa?

Nordifa har som enda nordiska textilföretag en komplett produktionslinje från fiber till färdig slutprodukt. Detta ger unika möjligheter att skräddarsy produkter med speciella egenskaper som löser problem hos t ex en processindustri eller en maskintillverkare.

Nordifa är det äldsta specialföretaget i sin bransch. De flesta andra svenska branschföretag, framför allt inom affärsområdet filter, har mer eller mindre sitt ursprung i Nordiskafilt eller Nordifa. Genom alla dessa år har Nordifa byggt upp en unik kunskapsbank om olika branschers processer och önskemål. Denna kompetens gör att en kund alltid kan få hjälp snabbt eftersom Nordifa oftast redan löst liknande problem åt någon annan kund.

Nordifa har alltid satt kvalitet och mervärde för kunden i fokus. Det innebär att Nordifa sällan är billigast, men att kunden när kvalitet, prestanda, service och pris vägs samman, ändå inser att Nordifa har det totalekonomiskt bästa erbjudandet. 
Produkter och tjänster som vi levererar

Nordifa arbetar inom fyra produktområden. Dessa är:

Avancerade industritextilier är produkter som antingen används som insatsvaror i de produkter som kunderna producerar, t ex packningar, skofilt, foder i skyddskläder, tavelsuddar, bilinredning, lagertätning, mangelbeklädnad  mm. Eller som används i kundernas produktionsprocess, t ex avstrykningsfilt, scentextilier, värmeskydd, godstransport, spilluppsugning mm.

Filtrering är ett affärsområde som innefattar stoft- och rökgasfilter, våtfilter och luftfilter. I de flesta fall är kunderna processindustrier med höga krav på utsläppsbegränsning och livslängd. Nordifas filter tillverkas, precis som företagets övriga produkter, för att ge kunden den totalekonomiskt bästa lösningen. 

Formpressade produkter är det senaste affärsområdet, och även det snabbast växande. Här har Nordifa utvecklat en ny produktionsmetod som ger designers och produktutvecklare stora möjligheter att kombinera textil känsla med stabil form. Inredare och möbelföretag har snabbt upptäckt teknikens möjligheter och idag står formgivare från hela Europa i kö för att få testa sina idéer.

Sportgolv är ett samlingsnamn för tre slags golvprodukter. Bolltex Elite är Nordifas varumärke för tennisgolv och anses av många vara det golv som är mest allround av alla de golv som finns på marknaden. Golvet har en studs som passar både elitspelare och motionärer, samtidigt som det skonar spelarnas leder och muskler. Detta blir allt viktigare för klubbledare som bryr sig om medlemmarnas hälsa.


Rinktex är ett isolerande is- och golvtäckningsmaterial som bl a används för att öka användningen av ishallar. Scandinavium, Globen och Kinnarps Arena är några av de ishallar som snabbt förvandlas till utställnings- eller evenemangslokaler med hjälp av Rinktex.


Golftex är en specialprodukt för bangolf och är utvecklad för att uppfylla högt ställda krav på spelegenskaper och hållbarhet, oavsett väder och vind. 

Några av våra kunder

Abstracta, Lammhult

Alstom Power Service, Växjö

Boliden Mineral, Boliden

David Lloyd Leisure, UK

Electrolux, Sverige
Globen, Stockholm

Halmstads Gummifabrik, Halmstad

Höganäs AB, Halmstad

Ikea, Älmhult

Kanthal, Hallstahammar

Kinnarps Arena, Jönköping

LKAB, Kiruna

Ovako, Smedjebacken

Procurator, Malmö och Borås
Renova, Göteborg

Rugtved AS, Danmark

SAAB, Trollhättan

Sandvik AB, Sandviken

SCA, Värnamo och Falkenberg

Svenska Tennisförbundet

Södra Cell, Värö

Zöberer KG, Österrike

Arbetssätt och bemanning

Nordifa arbetar nära kunderna. Det innebär att företagets fältsäljare regelbundet kontaktar samtliga kunder för att antingen tillsammans utveckla nya produkter eller hitta lösningar på problem i kundernas processer.


Viktiga branscher och kunder servas av Key Account Managers, som har djup kunskap om kundernas krav, processer och behov. 


Samtliga försäljningsingenjörer har god allmänkunskap om samtliga affärsområden och besöker kunder och kundämnen inom alla branscher. Till sin hjälp har säljarna en F&U-avdelning, som dels arbetar med utveckling av nya produkter, dels ansvarar för den nya produktionsteknik som ofta är nödvändig.


Förutom fältsäljare finns ett antal innesäljare som arbetar med löpande kundkontakter, främst med återkommande kunder, samt tar emot och fördelar förfrågningar till lämplig fältsäljare.


Företagets planeringsavdelning sitter mitt emellan försäljning och produktion. Den ansvarar för att de leverans- och kvalitetslöften som lämnas också blir verklighet.


Idag är antalet anställda 120.
Hur är det att arbeta med Nordifa?

Trevligt, påstår kunderna. Vi sätter en ära i att uppfylla våra åtaganden och sätter alltid kundernas önskemål främst. Vårt affärssystem skapar ordning och reda, och gör att ingenting ramlar mellan stolarna. Här pågår ett kontinuerligt utvecklingsarbete med målet att bli ännu bättre på att ligga långt framme med råvaror och produktionskapacitet.


Vårt mål är att lära känna kundernas behov så bra, att vi kan föreslå lösningar på problem som kunderna ännu inte blivit medvetna om. Först då är vi nöjda.

Övrig företagsinformation

Ägarstruktur

Nordifa AB ägs till 100% av Robert Bornefalk med familj – Margareta, Karl och Emma. Alla bor i Varberg utom Karl som arbetar i Madrid.

Styrelse

Ordförande är Anders Karlsson som har ett förflutet som företagsledare inom bl a Sandvik och Mölnlycke Healthcare

Robert Bornefalk, VD

Margareta Bornefalk, ledamot

Löntagarrepresentanter

Revisor

Per Spolén, Ernst & Young, Göteborg

Omsättning MSEK

2004
  90
2005
  92
2006
111

2007
126

Mer info finns på www.nordifa.se
